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Proceso contractual
(doctrina moderna):
1. Tratativas preliminares
2. Oferta
3. Cierre de negocio
4. Contrato preparatorio
5. Contrato definitivo

Concepto:

“periodo en que las partes
desarrollan una multiplicidad de
conductas tendientes a conocer
sus puntos de vista de un negocio
que se protesta, sin que por ello se

entiendan  quedar  obligadas”.
(Rosende).

Naturaleza juridica: |a doctrina
adopta diversas posturas. la
doctrina clasica las considera meros
hechos sociales, mientras que la
doctrina moderna las considera
convenciones preliminares, o bien
negocios juridicos preparatorios.

1.Negociaciones propiamente
tales: las partes discuten sin
iIntenciones de obligarse.

2.Puntualizacion: las partes
dejan constancia de los
puntos esenciales sobre los
cuales estan de acuerdo.

Importancia para las partes:
« Aporta mayor y mejor informacion.
« Posibilita la exploracion de las mejores
condiciones.

- Brinda seguridad, pues estadn
protegidas por responsabilidad
precontractual.

« Ayuda a una mejor interpretacion del

negocio juridico que se busca
consegulir.
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